
 
AÑO XXXV – N° 1849 – VIERNES 02 DE MARZO DE 2018 

 

 1 / 15 VOLVER 

 

TRANSPORTE 

En el 2017, el 62% de la carga 

total transportada por 

ferrocarril fueron productos del 

campo o agroindustriales 

JULIO CALZADA – ALFREDO SESÉ 

Los datos del transporte ferroviario de 
cargas en Argentina del año 2017 muestra 
la importancia que tiene el campo y la 
agroindustria como generador de viajes y 
toneladas transportadas. El año pasado, el 
62% de la carga total transportada por 
ferrocarril fueron productos e insumos 
generados o utilizados por la producción 
agropecuaria y la agroindustria. En esta 
nota se analiza el movimiento del año 
pasado en nuestro país. 
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COMMODITIES 

¿Quiénes exportaron granos y 

subproductos en 2017? ¿Cuáles 

fueron los destinos? 

JULIO CALZADA 

Argentina despachó en el año 2017 cerca de 
82 Mt de granos, harinas y aceites. Cargill, 
Cofco y Bunge fueron los tres principales 
exportadores. Los cinco principales 
exportadores en Argentina despacharon 
cerca del 57% del total. Las diez primeras 
empresas, el 88%. China y Brasil fueron los 
principales compradores de granos de 
Argentina. Juntos compraron el 25% de los 
granos argentinos. Cinco países compran 
más de la mitad de los granos de Argentina. 
Sigue atomizado el lote de compradores de 
harina de soja y Argentina continúa muy 
dependiente de las compras de India en 
aceite de soja y girasol. 
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El mercado quiere tentar al 

productor a sembrar trigo 

FRANCO RAMSEYER – EMILCE TERRÉ 

En un escenario de menor oferta total y una 
demanda externa muy sostenida, los 
precios para la entrega de trigo diferido a 
cosecha en enero 2019 escalaron a US$ 
190/t sugiriendo que los compradores 
están dispuestos a resignar la baja 
estacional con tal de asegurarse la tenencia 
del grano. 
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Soja 2017/2018, sin piso de 

rendimiento ni techo de precio 

SOFÍA CORINA – EMILCE TERRÉ 

La sequía se recrudeció en febrero y dejó en 
condiciones de estrés termo hídrico muy 
grave a la soja en regiones claves de 
Argentina. El rinde a nivel nacional cayó en 
picada desde la primera proyección, sin aún 
encontrar un piso. En paralelo, el precio 
sube a los máximos de los últimos 4 años. 
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El mercado sigue 

acomodándose frente a la 

menor oferta de maíz 

FRANCO RAMSEYER – EMILCE TERRÉ 

Los compromisos de embarque en lo que va 
del año triplican el promedio de los últimos 
años, y la necesidad de originar mercadería 
en un contexto de alto riesgo productivo 
por sequía impulsó los precios. Chicago se 
hizo eco de la expectativa de una menor 
cosecha argentina subiendo un 6% en 
febrero. 
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TRANSPORTE 

En el 2017, el 62% de la carga 

total transportada por 

ferrocarril fueron productos 

del campo o agroindustriales 

JULIO CALZADA – ALFREDO SESÉ 

Los datos del transporte ferroviario de 
cargas en Argentina del año 2017 muestra 
la importancia que tiene el campo y la 
agroindustria como generador de viajes y 
toneladas transportadas. El año pasado, el 
62% de la carga total transportada por 
ferrocarril fueron productos e insumos generados o 
utilizados por la producción agropecuaria y la 
agroindustria. En esta nota se analiza el movimiento del 
año pasado en nuestro país. 

En el 2017, el 62% de la carga total transportada por 

ferrocarril fueron productos generados o utilizados por 

el campo y la agroindustria. Esto implica una cifra de 

facturación bruta anual por el transporte de estos 

productos (fletes) de aproximadamente 3.750 millones 

de pesos. Existen otros registros interesantes que se 

analizan en esta nota. En el 2017, aumentó la 

participación en las cargas ferroviarias de la empresa 

estatal “Trenes Argentinos Cargas y Logística”, quien 

transportó 458.000 toneladas más que en 2016. Las 

líneas que vieron aumentar las toneladas transportadas 

fueron Ferrosur Roca S.A. (operador privado) y las 

estatales San Martín, Urquiza y Belgrano. Por otra parte, 

el sistema ferroviario en el 2017 mostró una leve baja 

interanual del 2% en el registro de tn/km (toneladas 

kilómetro).   

 

 

Dato N°1: En el 2017, aumenta la 

participación en las cargas 

ferroviarias de la empresa estatal 

“Trenes Argentinos Cargas y 

Logística”. Transportó 458 mil 

toneladas más que en 2016. Creció un 

18% en el 2017.   

 

De acuerdo con la información que 

publica la Comisión Nacional de 

Regulación del Transporte (CNRT), la carga total 

transportada por ferrocarril en Argentina en el año 2017 

disminuyó un 1,5% con relación a igual período del año 

anterior, en tanto que la caída en toneladas-kilómetro 

fue de 2%.  

 

El tonelaje transportado por ferrocarril en 2017 alcanzó 

las 18,8 millones de toneladas. En el 2016 había sido de 

19 millones. En el Cuadro N° 1 puede apreciarse la 

participación de cada una de las empresas 

concesionarias del servicio. La participación en el 2017 

de FerroExpreso Pampeano S.A.; Nuevo Central 

Argentino S.A. y Ferrosur Roca S.A., fue del 19%; 38% y 

26%, respectivamente. En tanto, que la participación de 

las líneas San Martín, Urquiza y Belgrano, que forman 

parte de Trenes Argentinos Cargas y Logística, fue de 

8%; 1% y casi 7%, respectivamente.  

 

Si se suma la participación de las tres empresas privadas 
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concesionarias y la de las tres líneas que opera Trenes 

Argentinos Cargas y Logística, las primeras alcanzaron 

el 84% mientras que las segundas el 16%. Comparado 

con el 2016, se observa un aumento de tres puntos 

porcentuales para el market share de Trenes Argentinos 

Cargas y Logística con relación al año anterior (pasa del 

13% al 16%). Esto implica –en valores absolutos- un 

crecimiento del 18% en las cargas 

transportadas por la empresa estatal en un año 

(unas 458 mil toneladas más en el 2017 que el 

año anterior).  

 

 

Dato N°2: En el 2017, las líneas que vieron 

aumentar las toneladas transportadas 

fueron  Ferrosur Roca S.A. (operador 

privado), y las líneas estatales San Martín, 

Urquiza y Belgrano.   

 

Tal como se muestra en el Cuadro N° 2, la 

evolución de las toneladas transportadas fue 

dispar entre los concesionarios o líneas que 

conforman el Sistema Ferroviario de Cargas 

(SFC). En el caso de FerroExpreso Pampeano 

S.A. y Nuevo Central Argentino S.A la carga 

disminuyó un 15,1 y un 5,7 por ciento, 

respectivamente.  

 

En cambio, las que aumentaron el tonelaje 

movido fueron Ferrosur Roca S.A. 

(+7,2%), y las líneas San Martín (+9,8%), 

Urquiza (+74,7%) y Belgrano (+23,4%). 

No debe soslayarse que el aumento 

porcentual en la línea Urquiza se da en 

un contexto de una carga transportada 

muy baja. Para el caso de la línea 

Belgrano, sin dejar de reconocer que 

aún tiene un muy importante potencial 

por explotar, las toneladas 

transportadas son las más altas desde el 

año 2000, cuando transportó cerca de 

1,4 millones de toneladas.  

 

 

Dato N°3: El sistema ferroviario en el 

2017 muestra una leve baja del 2% en 

el registro de tn/km.   

 

El Cuadro N° 3 permite ahondar algo más en la 

producción del Sistema Ferroviario de Cargas durante el 

año 2017. En dicho cuadro se observa la variación 

porcentual de las toneladas-kilómetro (que es la 

multiplicación de las toneladas transportadas por la 
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distancia media), con relación al año anterior. 

 

La tonelada-kilómetro es uno de los principales 

indicadores del transporte, ya que relaciona dos 

variables fundamentales: las toneladas transportadas 

con la distancia promedio recorrida por cada una de las 

empresas o líneas. Mide dos dimensiones: cuánto se 

carga y la distancia que recorre dicha carga. 

 

En materia de tn/km, se observa en el 2017 un aumento 

en Ferrosur Roca (+4%), y las líneas San Martín (+19%), 

Urquiza (+62%) y Belgrano (+2%), mientras que se 

denota una disminución en FerroExpreso Pampeano y 

Nuevo Central Argentino del 12 y 9 por ciento, 

respectivamente. El agregado del sistema ferroviario de 

cargas también evidencia una caída del 2%.  

 

Un número que se destaca es la baja en la distancia 

media de la línea Belgrano, cuya disminución 

porcentual se ha visto más que compensada por el 

aumento en las toneladas transportadas. 

 

 

Dato N°4: En el 2017, el 62% de la carga total 

transportada por ferrocarril fueron productos 

agroindustriales. Esto implica una cifra de 

facturación bruta anual por el transporte de estos 

productos (fletes) de aproximadamente 3.750 

millones de pesos.  

 

El Cuadro N° 4 muestra las toneladas transportadas por 

el Sistema Ferroviario de Cargas de la República 

Argentina discriminado por familia de productos. Como 

puede apreciarse, los derivados del agro y la 

agroindustria (renglones 1; 2; 5; 6; 10; 11 y 12)  fueron 

aproximadamente 11,6 millones de toneladas durante 

2017, lo que representó el  62% de la carga 

transportada. Si a ese volumen transportado se lo 

multiplica por la tarifa media del sistema que informa la 

CNRT, se obtiene un monto de facturación bruta anual 

estimado de unos 3.750 millones de pesos, originados 

por la actividad de esos sectores.  

 

La cifra del 62% muestra a las claras la relevancia del 

sector agropecuario y agroindustrial en el movimiento 

de cargas del sistema ferroviario argentino. 

COMMODITIES 

¿Quiénes exportaron granos y 

subproductos en 2017? ¿Cuáles fueron los 

destinos? 

JULIO CALZADA 

Argentina despachó en el año 2017 cerca de 82 Mt de 
granos, harinas y aceites. Cargill, Cofco y Bunge fueron los 
tres principales exportadores. Los cinco principales 
exportadores en Argentina despacharon cerca del 57% del 
total. Las diez primeras empresas, el 88%. China y Brasil 
fueron los principales compradores de granos de Argentina. 
Juntos compraron el 25% de los granos argentinos. Cinco 
países compran más de la mitad de los granos de 
Argentina. Sigue atomizado el lote de compradores de 
harina de soja y Argentina continúa muy dependiente de 
las compras de India en aceite de soja y girasol. 

 

Indicador y pregunta N°1:  

Argentina despachó en el año 2017 cerca de 82 

millones de toneladas de granos, harinas y aceites. 

¿Cuáles fueron las empresas que más mercadería 

despacharon?  

 

Según datos del Ministerio de Agroindustria, el año 

pasado la República Argentina despachó al exterior 

cerca de 82 millones de toneladas (Mt) de granos, 

harinas y aceites. Las empresas Cargill, Cofco y Bunge 

fueron los tres principales exportadores: Cargill 

despachó cerca de 11,5 Mt (principalmente granos) 

(14% del total), Cofco aproximadamente 11 millones 

(13% del total) y Bunge 8,7 Mt (11% del total).   

 

En el ranking de empresas que se consigna en el cuadro 

N°1, se observa que luego de estas tres primeras firmas 

se ubica Dreyfus (4° posición) con 7,9 Mt, Aceitera 

General Deheza –AGD- (5° lugar) con 7,3 Mt y Vicentín 

(6° lugar) con 6,9 Mt.  

 

Individualmente, la firma que más exportó granos en 

Argentina en el 2017 fue Cofco con 8,2 Mt. En 

subproductos (harinas) la empresa que lideró el ranking 

fue Aceitera General Deheza con 4,9 millones de 

toneladas y en aceites la número uno fue Vicentín con 

852.952 toneladas.  
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El cuadro N°1 no incluye mercadería de origen 

boliviano y paraguayo que llega desde esos países al 

Gran Rosario para su trasbordo a buques oceánicos. 

Tampoco incluye exportaciones por vía terrestre o en 

contenedores. Los datos muestran la suma de los 

despachos de mercadería a granel de todos los puertos 

argentinos, principalmente los del Gran Rosario de 

donde sale anualmente cerca de 78/80% de las 

exportaciones nacionales de granos, harinas y aceites.  

 

 

Indicador N°2:  

Los cinco principales exportadores de granos, 

harinas y aceites en Argentina despacharon cerca del 

57% del total.  Las diez primeras empresas, el 88%. 

 

Las cinco principales empresas exportadoras en el 2017 

(Cargill, Cofco, Bunge, Dreyfus y AGD) remitieron al 

exterior cerca de 46,6 Mt de granos, harinas y aceites. 

Esto representa cerca del 57% del total despachado por 

nuestro país a través de toda su infraestructura 

portuaria. Si computamos los 10 principales 

exportadores (el cual surge de sumar al lote de 

empresas anteriores las firmas Vicentín, 

ADM, Oleaginosa Moreno, ACA y 

Molinos Agro), este grupo remitió al 

exterior cerca de 72 millones de 

toneladas, lo cual representa el 88% del 

total nacional.  

 

El análisis de las quince principales 

empresas exportadoras muestra que en 

el 2017 las mismas despacharon a otros 

países cerca de 77,6 millones de 

toneladas de granos, harinas y aceites. 

Esto implica que los 15 principales 

exportadores tienen a su cargo la 

remisión del 95% del total de los 

despachos nacionales. A las diez 

primeras citadas empresas se suman -

para integrar este lote de 15 firmas- 

AFA, Molca, CHS Argentina, Amaggi y 

GEAR.   

 

 

Indicador o pregunta N°3:  

¿Cuál fue el posicionamiento de las empresas 

cooperativas argentinas? 

La Asociación de Cooperativas Argentinas (ACA) ocupó 

el 9° lugar en el ranking general, despachando al 

exterior cerca de 4,3 Mt de granos, harinas y aceites (5% 

del total). Agricultores Federados Argentinos (AFA) 

remitió al exterior aproximadamente 1,5 Mt, cerca del 

2% del total nacional. AFA se posicionó en el puesto 

N°11 en el total de envíos de granos, harinas y aceites. 

En granos, ACA ocupó el 6° lugar en el ranking con 

4.032.144 t despachadas.  

 

 

Indicador N°4:  

China y Brasil fueron los principales compradores de 

granos de Argentina en el 2017. La cuarta parte de 

los granos de Argentina lo compran estos dos 

países. De todos modos, 5 naciones compran más de 

la mitad de los granos despachados por Argentina.  

 

En el cuadro N°2 se analizan los destinos de la 

mercadería despachada por Argentina el año pasado. 

En lo referido a los despachos por exportación de 
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granos, China fue el principal comprador con 6,4 Mt, 

seguido por Brasil con 6 Mt. Ambos países compran el 

26% de los granos despachados por Argentina. Si a 

estos dos compradores les sumamos Vietnam, Argelia y 

Egipto, los cinco países compran el 54% de los granos 

argentinos (casi 26 Mt sobre un total de 47,8 Mt). 

Aclaremos que en esta estadística, sí estamos sumando 

mercadería de origen boliviano y paraguayo que llega 

desde esos países al Gran Rosario para su remisión al 

exterior.  

 

En el cuadro N°2 puede verse también los despachos 

individuales al exterior de poroto de soja, maíz y trigo.  

 

• En soja, China demandó el 87% del poroto que 

despachó nuestro país en el 2017: cerca de 

6.357.000 t. La importancia del gigante asiático en 

este mercado es muy relevante.  

• En trigo, Brasil es el cliente clave 

para Argentina, ya que en el 2017 de 

un total remitido al exterior de 12,4 

Mt de cereal, nuestros hermanos 

limítrofes adquirieron cerca de 5,1 

Mt, aproximadamente el 41%.  

• En maíz, hay 5 países que 

compraron en el 2017 el 60% del 

cereal argentino: Vietnam, Argelia, 

Egipto, Malasia y Arabia Saudita. 

Estas cinco naciones adquirieron 

13,6 millones de toneladas de maíz 

sobre un total despachado de 23 Mt.  

 

 

Indicador N°5:  

Sigue muy atomizado el lote de 

compradores de harina de soja y 

girasol argentinos  

 

En el cuadro N°2 y en lo concerniente a 

los despachos argentinos al exterior de 

harinas vegetales (soja y girasol), puede 

verse que ningún país compra más del 

11% de la harina de soja/girasol 

argentina. Es un mercado atomizado. En 

el 2017, Vietnam fue la nación que más 

compró el producto estrella de la 

balanza comercial argentina: cerca de 

3,7 Mt de harinas proteicas. Le siguió Indonesia con 2,8 

Mt, y una participación del 9% sobre el total 

despachado por nuestro país. Si sumamos los cinco 

principales compradores de harina de soja y girasol 

argentinos (Vietnam, Indonesia, Italia, Reino Unido y 

Polonia) estos compraron apenas el 37% del total (unas 

12,3 Mt sobre 32,7 Mt). Reiteramos que en este 

indicador estamos adicionando cerca de 1,7 Mt de 

subproductos bolivianos y paraguayos que salieron 

desde los puertos del Gran Rosario.    

 

Es importante recordar que las exportaciones del 

complejo oleaginoso (soja más girasol) ascendieron el 

año pasado a casi 18.000 millones de dólares. Casi uno 

de cada tres dólares que entran a Argentina por 

exportaciones, lo aporta la soja y el girasol. Si tomamos 

la clasificación de las exportaciones por producto, la 

Harina de soja de alta proteína es el principal producto 
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de exportación de la Argentina en 2017. Las 

exportaciones de harina de soja “Hi-Pro” fueron de 

9.000 millones de dólares el año pasado.  

 

 

Indicador N°6:  

Argentina continúa muy dependiente de las 

compras de India en aceite de soja y girasol 

 

Evaluemos por último los despachos argentinos al 

exterior de aceite de soja y girasol. India es el principal 

comprador y cliente estratégico para Argentina. Se le 

remitió en el 2017 casi la mitad del total del aceite 

vegetal despachado desde Argentina: cerca de 2,7 Mt 

sobre un total remitido al exterior de 5,8 Mt (47%). El 

resto de los países compradores muestran compras 

sensiblemente inferiores: Bangladesh unas 717.000 t, 

Perú  444.000 t, Egipto 241.000 t, Argelia 171.000 t. 

India sigue siendo el principal comprador del aceite de 

soja y girasol de la región, desde que China redujera 

sensiblemente sus compras en el ciclo 2014/2015. En las 

cifras consignadas hemos sumado cerca de 793.000 

toneladas de aceites vegetales bolivianos y paraguayos 

que salieron desde los puertos del Gran Rosario al 

exterior. 

 

COMMODITIES 

El mercado quiere tentar al 

productor a sembrar trigo 

FRANCO RAMSEYER – EMILCE TERRÉ 

En un escenario de menor oferta total y 
una demanda externa muy sostenida, los 
precios para la entrega de trigo diferido a 
cosecha en enero 2019 escalaron a US$ 
190/t sugiriendo que los compradores 
están dispuestos a resignar la baja 
estacional con tal de asegurarse la 
tenencia del grano. 

Con ofertas abiertas en el recinto del 

Mercado Físico de Rosario a US$ 190/t 

por trigo 2018/19 a entregar en 

diciembre 2018 o enero 2019, igual 

valor que se paga por la entrega en julio 

de este año, desaparece la previsión de una baja 

estacional por el ingreso de la nueva cosecha. En otras 

palabras, los compradores están dispuestos a resignar 

una caída del precio pagado cuando la oferta se hace 

abundante, con tal de asegurarse la originación de la 

mercadería.  

 

Esta campaña 2017/18 se caracteriza por una demanda 

muy sólida por trigo y harina, especialmente desde el 

mercado externo. No sólo Brasil ve caer su producción 

del cereal, aumentando su dependencia en 

abastecedores externos, sino que lo mismo ocurre en 

muchos de los proveedores alternativos a Argentina, 

como ser Paraguay y Estados Unidos. Al mismo tiempo, 

una fuerte sequía azota al trigo de invierno en Estados 

Unidos, quien podrá vender menos y a un mayor precio. 

Así, nuestro abanico de potenciales destinos de 

exportación excede por mucho al mercado brasileño, 

alcanzando regiones tan recónditas como África 

Subsahariana y el Sudeste Asiático.  

 

Como prueba de la fortaleza de la demanda externa, las 

Declaraciones Juradas de Venta al Exterior cerraron 

febrero a un nivel máximo histórico por encima de las 7 

millones de toneladas, como puede verse en el gráfico 

adjunto. Además, la relación entre este trigo ya 

comprometido y las exportaciones totales estimadas 

para la campaña es la más alta en al menos 7 años, con 

excepción del peculiar año comercial 2012/13 

sugiriendo que resta relativamente poco trigo “de libre 
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disponibilidad”. Acorde con ello, los exportadores llevan 

comprados a marzo el volumen de trigo más alto 

registrado, con 8,7 millones de toneladas. 

 

Esta demanda sostenida, a su vez, se enfrenta a un 

volumen de oferta más ajustado que la campaña 

pasada tanto por menor producción (recordemos que 

pese a las intenciones del sector productor de 

incrementar el área sembrada esta campaña, los 

excesos hídricos de mitad del año pasado echaron por 

tierra sus pretensiones), como así también por stocks 

iniciales más bajos, como puede verse 

en el balance de oferta y demanda 

presentado.  

 

En este contexto es que se da una 

situación particular en el mercado 

donde los exportadores ofrecen por el 

trigo a cosecha para el nuevo ciclo 

2018/19 el mismo valor en dólares que 

están dispuestos a pagar en el segundo 

semestre de este año, en torno a los 

US$ 190/tonelada.  

 

En el segmento disponible, no se dieron ofertas 

abiertas en toda la semana aunque la 

referencia de la Cámara Arbitral rosarina 

aumentó en la semana $ 150/tonelada hasta 

los $ 3.650/tonelada, en parte arrastrado por la 

suba que mostró el cereal en el mercado 

internacional que teme por la ola de frío en 

Europa y la sequía que hostiga a Estados 

productores claves de Estados Unidos y que 

llevó al futuro más cercano de trigo duro de 

invierno en el Mercado de Kansas a su valor 

más alto en 8 meses (aumentó en siete días 

más de 20 dólares por tonelada, o un 11%, 

hasta los US$ 195/t). 

 

La gravedad de la situación se ilustra en el 

Monitor de Sequía de dicho país, que mostró el 

día jueves que la sequedad extrema cubría el 

33% de Oklahoma y 10% de Kansas, los dos 

principales Estados productores del cereal. Esta 

escasez de agua ya se materializó en las 

condiciones del trigo norteamericano: un 

informe publicado el lunes por el USDA reveló 

que en dichos Estados el porcentaje del grano que se 

encuentra en condiciones buenas y excelentes sólo es 

del 4% y 12%, respectivamente, mientras que los 

porcentajes de cultivos calificados como pobres y muy 

pobres ascendieron a 78% en el primer caso y 49% en el 

segundo, cerca de las peores calificaciones históricas. 

Este panorama puede verse ilustrado con mayor detalle 

en la tabla a continuación, donde se observa que en un 

conjunto de Estados que sumados aportan la mitad de 

la producción estadounidense de trigo, sólo una quinta 

parte del trigo sembrado se encuentra en las mejores 
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condiciones, 25% menos que el año 

pasado. 

 

Agravando el panorama, los dos países 

trigueros por excelencia, Canadá y 

Australia, ya venían descontando 

pérdidas de producción para la nueva 

temporada. De hecho, el International 

Grain Council estima que en la campaña 

2018/19 caerán los stocks mundiales de 

trigo por primera vez en seis años, 

quebrando la tendencia de acumulación 

de inventarios a las que se había 

acostumbrado el mercado en el último 

lustro. El mensaje está claro, el mundo 

ve menos trigo en el horizonte y la 

demanda está dispuesta a pagar por 

torcer esa suerte. 

 

COMMODITIES 

Soja 2017/2018, sin piso de rendimiento ni 

techo de precio 

SOFÍA CORINA – EMILCE TERRÉ 

La sequía se recrudeció en febrero y dejó en condiciones de 
estrés termo hídrico muy grave a la soja en 
regiones claves de Argentina. El rinde a nivel 
nacional cayó en picada desde la primera 
proyección, sin aún encontrar un piso. En 
paralelo, el precio sube a los máximos de los 
últimos 4 años. 

Con pérdidas irreversibles, la campaña de 

soja 2017/18 se perfila como la peor desde 

1988/89. Febrero, mes clave para la 

oleaginosa, dejó un saldo hídrico muy 

negativo que abatió con todas las 

esperanzas. A diferencia de las sequías 

anteriores (2008/09 y 2011/12) que se 

recibieron agua en febrero, este año los 

acumulados del mes no superaron ni los 10 

mm en algunas localidades del corazón 

productivo de Argentina. El primer mapa 

de lluvia muestra los acumulados del mes 

de febrero y en el segundo mapa de 

reserva de agua se tiñeron de anaranjado dando cuenta 

la grave situación de sequía que están padeciendo los 

suelos agrícolas.  

 

El fenómeno de la Niña provocó que se efectuaran 

sucesivos recortes de producción nacional desde la 

primera proyección de diciembre, y aún no se descartan 

nuevos ajustes para la próxima publicación del informe 

mensual de GEA-BCR.  
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Los precios, como es esperable, tomaron la senda 

inversa a los rendimientos. En el mercado Físico de 

Rosario el precio de referencia de la Cámara Arbitral 

escaló hasta los $ 6.300/t para las operaciones del día 

miércoles. Si valuamos la Pizarra en dólares tomando el 

tipo de cambio comprador del Banco Nación, ello 

representa US$ 315/t, el valor más alto de los últimos 

cuatro años. Según información oficial, el día jueves se 

declararon también operaciones para entrega en 

Rosario Norte a este mismo valor.  

 

El comportamiento comercial de la 

campaña actual se asemeja a la 

situación de la campaña 2011/12 en 

términos de originación de la 

mercadería ante el riesgo productivo. 

Las compras totales 2017/18 alcanzan 

las 9,4 millones de toneladas, marcando 

el máximo valor desde la última sequía 

en Argentina. 

 

La gravedad de esta situación hídrica no 

solo impacta en Argentina sino también 

a nivel global. Argentina es el principal 

exportador de harina y aceite de soja. 

Tanto la cantidad como la calidad del 

grano, está siendo afectada por las 

adversidades climáticas y repercuten en 

el precio de referencia de Chicago. 

Justamente esta semana, los futuros de 

harina de soja tocaron su valor más alto 

desde julio de 2016, mientras que el 

contrato de mayo del poroto alcanzó 

los u$S 388,6/t; máximo precio desde 

enero de 2017. En el transcurso del mes 

de febrero, la harina aumentó 16% y el 

poroto 6%.  

 

El rally alcista de la soja invita a los 

farmers americanos a seguir apostando 

al cultivo. Según las proyecciones del 

USDA, el área a sembrar con soja este 

2018 superará a la de maíz por primera 

vez en la historia, tendencia que se 

afianzaría en la próxima década y podría 

convertirse eventualmente en un 

limitante al potencial alcista de la 

oleaginosa.  

 

El jueves próximo, el USDA publicará su habitual 

informe mensual de estimaciones de oferta y demanda 

de granos y subproductos. Tanto sus primeras 

previsiones oficiales para la campaña Norteamericana 

2018/19 como las proyecciones de producción de soja y 

maíz en Sudamérica son los datos que más interés 

despiertan en el mercado. Las cifras que se expongan 

entonces tienen un alto poder de fuego en la volatilidad 

de los mercados mundiales de soja. 
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COMMODITIES 

El mercado sigue acomodándose frente a 

la menor oferta de maíz 

FRANCO RAMSEYER – EMILCE TERRÉ 

Los compromisos de embarque en lo que va del año 
triplican el promedio de los últimos años, y la necesidad de 
originar mercadería en un contexto de alto riesgo 
productivo por sequía impulsó los precios. Chicago se hizo 
eco de la expectativa de una menor cosecha argentina 
subiendo un 6% en febrero. 

El precio del maíz cierra la semana en suba tanto en el 

mercado local como en Chicago, movilizado 

principalmente por la escasez de lluvias en Argentina, 

tercer exportador del cereal a nivel mundial. Si bien la 

suba del maíz en CME Group quedó por detrás de la 

que registró la soja, en la línea de largada de las 

cosechadoras el mercado se acomoda a la realidad que 

imponen los quintales por hectárea y el futuro más 

cercano subió hasta su precio más alto desde agosto 

del 2017, cerrando febrero con una suba mensual del 

5,5%.  

 

En el gráfico que sigue, confeccionado por la Oficina de 

Riesgo Agropecuario, puede observarse el estado de las 

reservas hídricas del suelo para los maíces de siembra 

temprana y tardía al 25 de 

febrero. Como se ve, en el primer 

caso prevalece un estado de 

sequía o de reservas escasas en 

la región núcleo, mientras que en 

el segundo las reservas son muy 

secas en gran parte de las 

provincias de Santa Fe, Córdoba, 

Entre Ríos y Corrientes, mientras 

que la situación mejora a medida 

que nos desplazamos hacia el 

norte. 

 

En contraste con esta menor 

previsión del lado de la oferta, el 

mercado de exportación exhibe 

un importante movimiento. Al 

cierre de febrero, el tonelaje de 

granos embarcado y por 

embarcar del 2018 ya asciende a 6,2 millones de 

toneladas, muy por encima de las 1,1 MT del año 

pasado a la misma altura y del promedio de 2,8 MT de 

los últimos 5 años. Además, el 83% de estos embarques 

se realizarán en los puertos del Up River en el Gran 

Rosario. 

 

La necesidad de recibir la mercadería para cargar los 

buques en rada llevó al sector exportador a ofrecer 

premios a quienes comprometan la descarga inmediata 

del cereal, ampliando el abanico de precios que se 

ofrece en el segmento disponible según el día de 

entrega. Así, el día miércoles se ofrecían  $3.350/t para 

la entrega contractual, $3.400/t hasta el 10 de marzo y 

$3.500/t hasta el 07 de marzo.  En tanto, los contratos 

con entrega diferida a cosecha desde marzo hasta junio 

subieron en promedio 2 dólares durante la semana, 

alcanzando el miércoles los valores abiertos de U$S 

170/t en marzo para las variedades tempranas y U$S 

160/t en julio/agosto para el maíz tardío y de segunda.  

 

Del lado de nuestros vecinos, las luces de alerta se 

encienden por el retraso en la siembra de la safrinha en 

Brasil, donde excesos pluviales al momento de cosecha 

de la soja acaban por atrasar la implantación del cereal, 

en una campaña donde ya se prevé una reducción del 

área destinada a este maíz de segunda. Según el 

International Grain Council, la merma alcanzaría un 
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6% respecto al año anterior, redundando en una caída 

de 2,7 millones de toneladas en su producción hasta los 

87,5 millones de toneladas. Si bien resta mucho para 

hacer definiciones en cuanto al flujo de salida de la 

mercadería, esta merma podría mejorar las perspectivas 

de embarque para nuestro propio maíz tardío o de 

segunda, a cosecharse de julio en adelante. 
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PANEL DE MERCADO DE CAPITALES 
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MONITOR DE COMMODITIES GRANOS  
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TERMÓMETRO MACRO 

 

 
 

 


